INSTRUCTIUNI AJUTATOARE IN VEDEREA ELABORARII sl SUSTINERII PREZENTARII iIN CADRUL ETAPEI
A 3-A- EVALUARE CALITATIVA

Dupa finalizarea etapei a doua de evaluare tehnico-financiara, in functie de punctajul
obtinut la aceasta etapa si conform listei de ierarhizare veti fi programat la sesiunea de
pitching. Data, ora si locatia de desfasurare va vor fi comunicate prin email dar si
telefonic.

ATENTIE! Nu vor putea si solicitate amanari pentru sustinerea prezentarii!

Veti avea la dispozitie maximum 10 min. pentru a va sustine prezentarea in fata Juriului,
in cadrul sesiunii de Pitching!!!
in cele ce urmeaza am formulat cateva recomandari de care puteti sau nu sa tineti seama
in elaborarea si sustinerea prezentarii.

NOI VA DORIM MULT SUCCES!!

Prezentarea planului de afacere este un element cheie care va face diferenta intre
antreprenori. In elaborarea prezentarii trebuie sa se tina cont de urmatoarele puncte cheie,

pe care juriul le va avea in vedere si le va puncta in consecinta:
e C(Calitatea, corectitudinea si completitudinea datelor si logica prezentarii.
e Problema/problemele pe care incercati sa o/le rezolvati si solutia
dumneavoastra pentru aceasta/acestea;

e Beneficiile economice, sociale ale propunerii dumneavoastra;

Mai jos regasiti cateva elemente de care trebuie sa tineti cont cand realizati prezentarea :

= O prezentare trebuie sa convinga potentialii clienti si parteneri de afaceri sa creada in

afacerea, serviciile si produsele dumneavoastra;

= O prezentare este un prilej de a demonstra ca va cunoasteti afacerea, dar si
capacitatile, ca puteti profita de punctele slabe ale e concurentilor, adugand plus valoare

afacerii dumneavoastra.

= Antreprenorul trebuie sa fie capabil sa comunice eficient si rapid despre afacerea lui. In
caz contrar, mesajul nu va fi receptionat, riscand astfel sa nu fie perceput ca si optiune

viabila.
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Tineti cont ca o prezentare trebuie sa livreze mesajul cat mai clar si convingator. De
asemenea, nu uitati ca succesul unei afaceri depinde de abilitatea antreprenorului de a
castiga mai multi clienti.

Sfaturi pe care le puteti lua in seama, pentru a obtine o prezentare de calitate:

NU TREBUIE SA LIVRATI INFORMATIILE MECANIC

Audienta pentru aceasta prezentare este, in cele din urma, formata din oameni. Acesta este

motivul pentru care trebuie sa livrati informatiile cat mai natural.

IMBUNATATITI-VA ABILITATILE DE PREZENTARE

Orice prezentare, pe langa continutul pe care trebuie sa il prezentati, contine un
element extrem de important, si care poate sa faca diferenta intre un ,,pitch” de succes si
un esec, si anume abilitatile dumneavoastra de a purta o discutie libera, dar bazata pe
planul de afacere, cu juriul evaluator. Tn acest sens, pe langa faptul ca trebuie sa cunoasteti
foarte bine planul de afacere si ideea pentru care doriti sa obtineti finantarea, trebuie sa fiti
increzatori, relaxati si sa demonstrati capacitatea de a raspunde la intrebarile adresate de
juriu, intr-un mod placut si degajat.

Indiferent cat de bun ar fi un plan de afacere (din punct de vedere scriptic), respectiv ideea
care sta la baza acestuia, atata timp cat antreprenorul nu stie sa livreze informatia, in asa

fel incat sa atraga clienti, investitori s.a.m, afacerea va fi sortita esecului.

REALIZATI O STRATEGIE PE CARE SA O URMATI IN TIMPUL PREZENTARII sl FITl SIGUR DE
MESAJUL PE CARE DORITII SA IL TRANSMITETI.

Este esential sa aveti totul pregatit inainte de orice prezentare, mai ales cand discutam
despre o prezentare care trebuie sa convinga niste potentiali ”investitori/finantatori”

(juriul), sa investeasca banii, 100% nerambursabili, in afacerea dumneavoastra.

DEMONSTRATI CA AVETI CUNOSTINTE MINIME REFERITOARE LA ORGANIZAREA I
FUNCTIONAREA SOCIETATII PE CARE DORITI SA O INFIINTATI
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in cazul start-up-urilor, antreprenorii trebuie s& cunoasc si elemente care nu tin neparat
de procesul de productie al unui produs sau de serviciul oferit, ci tin de partea de
organizare, functionare si crestere a start-upului. Acest lucru apare deoarece, in cazul start-
upurilor, finantarea de care dispun este relativ mica si nu poate sa acopere specialisti din
toate domeniile (juristi, contabili, experti fiscali, experti marketing si PR, specialisti in
resurse umane etc.), iar in acest caz antreprenorul trebuie sa cunoasca si elemente care tin
de legislatia aplicabila societatilor (avize, autorizatii de functionare etc.) si elemente
contabile (cont de profit si pierdere, cash-flow etc.) si elemente care tin de contractele de
munca s.a.m.d.

Astfel, va trebui sa convingeti juriul ca dumneavoastra (in calitate de antreprenor),
sunteti in masura sa coordonati o afacere de tip start-up, respectiv ca societatea dezvolta
solutii/servicii/produse etc. cu potential de crestere.



